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Business Objects : Le partenaire Bl des établissements.

» Des centaines de clients de toutes tailles.

» Le standard validé par les éditeurs du secteur de la santé.
» Le choix des intégrateurs a forte valeur ajoutée.

» La suite décisionnelle la plus complete du marcheé.

» Un acteur essentiel du changement.
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2005 : Un investissement sans précedent.

» Renforcer une position de leader
= Des ressources dédiées
= Un programme national
= Des références actives

» Développement des solutions partenaires
= Avec I'expertise de Keyrus
= Consolider les solutions éditeurs

» Des offres commerciales
= Starter Kit
= Un programme d’'upgrade de parc.
= Tarification « serveur »
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